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Parce que, dans le secteur de P’industrie,

o Dans les machines de construction,
o Dans les outils a disposition,

o Dans les matériaux utilisés.

Parce que

a vos publics-cibles.
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TRO PARIS VOUS PRESENTE

Une offre « clé-en-main »
pour vous permettre de faire vivre,
a vos clients et vos revendeurs,
vOS innovations produits & services

a travers un parcours expérientiel.

Une offre compleéte,

divisée en 3 trois piliers,

pour s’adapter a vos besoins.
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o Conception créative (identité visuelle).

o ldentification et recommandation de parcours

expérientiels.

o Recommandation de format (dispositif, agencement).
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o Creéation des différents supports de communication.

o Création de 'expérience

o Developpement et production du stand.

PILIER #2
CONSTRUCTION
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ORGANISATION
OPERATIONNELLE :

o Mise en place du dispositif lors des salons.

o Deétermination, recrutement et management du personnel

d’animation.

o Suivi, bilan et analyse des performances du stand et du

parcours.
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o Stockage du dispositif entre les évenements.
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~ Une offre modulable répondant aux besoins communication
et marketing des industries : formation/promotion/vente.

~ Une offre expérientielle qui fait vivre votre stand, vous différencie
et attire vos publics-cibles : interne, réseaux, clients, négoces.

~ Une offre donnant accés a des outils de mesure de performance
sur 'adhésion, 'engagement, et la mémorisation.

__Une offre adaptée a tous les plus grands salons professionnels
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